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MATTRISER LES OUTILS ET LES TECHNIQUES
POUR ETRE PLUS EFFICACE DANS SA COMMUNICATION

WWWw.citizen-cash.com

« Plusieurs personnes de notre réseau nous ont demandé de les aider a étre plus efficace
dans leur communication. Afin de professionnaliser la démarche, voici les 4 thématiques
que nous vous proposons d’aborder ensemble » David Brault, Fondateur et Président
d’Objectif CASH, cabinet spécialisé en Direction Financiére Opérationnelle & Management
de Transition. (www.objective-cash.com — 01 42 93 88 83 / 06 07 78 70 87)

Jeudi 5 janvier 2012, petit-déjeuner de 08h15 a 10h30

« 2 minutes pour convaincre l'autre ...d’en savoir plus ! »

A la suite du 1*" atelier qui a eu lieu le 21 octobre, les participants ont déclaré :

« Parfait sur le fond et sur la forme », « Rapide mais efficace », « Parfait, tres efficace », « Agréable et productif »

Mardi 10 janvier 2012, petit-déjeuner de 08h15 a 10h30

« Sortir vainqueur de la short list ! Les clés pour réussir I’entretien de décision... »

Les chasseurs de tétes sont prédictibles, la short list c’est tres souvent : un homme, une femme, un jeune...
Comment se préparer et arréter de faire deuxieme ?

Vendredi 13 janvier 2012, déjeuner de 12h00 a 14h30 (exclusivement réservé aux femmes)
« Comment booster sa carriére grace au réseau : partage d’expériences... »

Trouver un job c’est facile. Trouver un job ou s’épanouir c’est beaucoup plus difficile...

Et si on essayait de réussir du premier coup ?

Mardi 17 janvier 2012, petit-déjeuner de 08h15 a 10h30

« Améliorer sa communication non verbale »

Selon des études récentes 85% des messages qui sont regus par vos interlocuteurs proviennent du « non verbal »
Avant d’étre écoutés vous étes vus ! Le look c’est du marketing de soi. Découvrez les clefs pour réussir.
Développez une stratégie de communication visuelle totalement efficace lors de vos rencontres professionnels.

Jeudi 2 février 2012, déjeuner de 12h00 a 14h30 (exclusivement réservé aux femmes)
« Maitriser son “body language” » Reflet direct de nos émotions, nos gestes trahissent le fond de nos pensées...



ATELIERS ANIMES PAR :

Anne Lépinay, ESSEC 87, débute sa carriére chez Deloitte en audit, avant de rejoindre le groupe
PSA. Apreés plusieurs années de pilotage économique de projets automobiles, elle s’oriente vers
la direction des achats. La construction de la relation avec les équipementiers du monde entier
et la négociation des partenariats stratégiques la passionnent et 'aménent a se former au
coaching (Certifiée International Mozaik).

Au sein de I'Espace Dirigeants, elle accompagne aujourd’hui des dirigeants et cadres supérieurs
dans le cadre de leur repositionnement professionnel.
Elle intervient également régulierement sur ce théme, sous forme d’ateliers et de conférences, en entreprise et au
sein des Alumni des Grandes Ecoles.

Ses themes de prédilection :
Construire son projet professionnel
Savoir se présenter en 2 minutes
Sortir gagnant de la short list

Aude Roy est conférenciére, coach et formatrice. Elle est Présidente de I’AFIPP (Association
Frangaise de I'lmage Personnelle et Professionnelle), membre titulaire de I’AEC (Association
Européenne de Coaching), membre de I’AES (Association Européenne de Synergologie).

Elle conseille et accompagne les entreprises et les managers dans le développement d’une
communication visuelle porteuse de valeurs et d’efficacité.

Ces ateliers se dérouleront dans les locaux d’Objectif CASH au :
12 avenue Franklin D. Roosevelt
75008 Paris
Métro : Franklin Roosevelt ou Saint-Philippe du Roule

Participation aux frais d’organisation :
Le petit-déjeuner —65 € TTC
Le déjeuner—95 € TTC

Inscription par mail : pauline.chauvel@objective-cash.com ou par téléphone : 01 56 59 09 39
Reglement par chéeque a I'ordre d’Objectif CASH
Les sessions sont susceptibles d’annulation si le nombre de 8 participants par atelier n’est pas atteint.

A propos d’Objectif CASH :

Cabinet indépendant spécialisé en Direction Financiere Opérationnelle et Management de Transition, Objectif CASH
intervient aux cotés des dirigeants et des actionnaires pour renforcer les équipes de Management et accélérer la
réussite des projets d’entreprises. Le cabinet a pour clients des actionnaires professionnels et des grands groupes
internationaux.

Nous avons réalisé a ce jour plus de 300 missions dans plus de 20 pays avec une équipe de plus de 80 managers.

Notre mission : Créer des services porteurs de liens...

Rejoignez notre réseau en vous connectant au profil de David Brault sur LinkedIn et sur Viadeo, déja plus de 6000
contacts...

Venez découvrir notre hub « Communauté Finance », un espace d’échange et de discussion pour les cadres
dirigeants, les cadres financiers et les managers de transition.

Retrouvez toute notre actualité, le programme, les comptes-rendus, les photos et les vidéos de nos manifestations
sur notre site communautaire www.citizen-cash.com : une invitation a vivre et partager des expériences entre
professionnels.




